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No ano de 1999 a América realizou, no México, o seu primeiro estudo no exterior. De lá 

para cá, o acervo de conhecimento da empresa foi enriquecido com estudos in loco em 

diferentes países, indo das grandes economias industriais, como Estados Unidos, Japão, 

Alemanha, França, Itália e Inglaterra, às grandes economias em desenvolvimento, 

detentoras de mercados importantes, como Índia, Indonésia e Rússia.  

Na sequência são relacionados 44 estudos de mercado, contratados por 12 clientes, 

realizados em 26 países, sendo apenas dois no Brasil, abrangendo 13 setores e 

mobilizando 21 pesquisadores. Nenhum dos estudos foi publicado pelos contratantes, mas 

vários são disponibilizados pelos mesmos. 

Ainda com relação ao setor exportador a América elaborou projetos setoriais de captação 

de recursos financeiros junto a APEX BRASIL e desenvolveu atividades de capacitação 

como é o caso de cursos que ministrou e de cartilhas publicadas pelo cliente.   

 

ESTUDOS DE MERCADO 

• Estudo do Mercado de Couros Acabados no Vietnã (2006)  

      Cliente: CICB 

Autores: Florence Castiel da Rosa, Joal de Azambuja Rosa, Luiz Mario Leuck e Simone 
Rodrigues 

• Estudo dos mercados de malha retilínea no Japão (2004) 

Cliente: Federação da Indústria do Rio Grande do Sul, FIERGS; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa e Guilherme da Silva Menegassi 

• Estudo dos mercados de malha retilínea no Reino Unido (2004) 

Cliente: Federação da Indústria do Rio Grande do Sul, FIERGS; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa e Guilherme da Silva Menegassi 
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• Estudo da demanda potencial dos Estados Unidos para o ecoturismo brasileiro 

(em 2003/2004). 

Cliente: Instituto de Hospitalidade; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• Estudo da demanda potencial do Reino Unido para o ecoturismo brasileiro (em 
2003/2004). 

Cliente: Instituto de Hospitalidade; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa e Guilherme da Silva Menegassi 

• Estudo da demanda potencial da Alemanha para o ecoturismo brasileiro             

(em 2003/2004). 

Cliente: Instituto de Hospitalidade; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa e Joal de Azambuja Rosa 

• Estudo da demanda potencial do Japão para o ecoturismo brasileiro                    

(em 2003/2004). 

Cliente: Instituto de Hospitalidade; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa e Joal de Azambuja Rosa 

• Estudo da demanda por importações das cadeias de supermercados da Arábia 

Saudita: possibilidades  de fornecimento da indústria do Brasil (em 2003). 

Cliente: PNUD – Programa das Nações Unidas para o Desenvolvimento. 

Autores: Antônio Carlos Bica Smith 

• Estudo do mercado da Federação da Rússia para couros-acabados (em 2002). 

Cliente: Centro das Indústrias de Curtumes do Brasil, CICB; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Joal de 
Azambuja Rosa; Roberto Kamelman e Sandra Schmidt Schäfer; 

• Estudo do mercado da Polônia para couros-acabados (em 2002). 

Cliente: Centro das Indústrias de Curtumes do Brasil, CICB; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa, Luiz Mario Leuck e Guilherme da Silva Menegassi. 

• Estudo do mercado da Romênia para couros-acabados (em 2002). 

Cliente: Centro das Indústrias de Curtumes do Brasil, CICB; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa e Luiz Mario Leuck e Guilherme da Silva Menegassi. 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório na Federação da Rússia (em 2002). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autores: Sandra Schmidt Schäfer e Florence Castiel Bas da Rosa  

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório na Índia (em 2002). 
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Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autores: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Ingo von Ledebur; Joal de Azambuja 
Rosa e  Sandra Schmidt Schäfer. 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório na Índonésia (em 2002). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autores: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Ingo von Ledebur; Joal de Azambuja 
Rosa, Guilherme da Silva Menegassi e Juliana Moresco Tolotti. 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório no México (em 2002). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Joal de 
Azambuja Rosa e Sandra Schmidt Schäfer. 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório em Cuba (em 2002). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autores: Florence Castiel Bas da Rosa; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Joal de 
Azambuja Rosa; Sandra Schmidt Schäfer e Guilherme da Silva Menegassi. 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório na Arábia Saudita (em 2003). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório nos Emirados Árabes (em 2003). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• Estudo do mercado de artigos e equipamentos médico-hospitalares, 
odontológicos e de laboratório na Turquia (em 2003). 

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

•  Estudo do mercado de calçados no Reino Unido para a indústria brasileira de 
calçados (em 2001). 

Cliente: Associação Brasileira das Indústrias de Calçados, ABICALÇADOS; 

Autores: Florence Castiel da Rosa; Lizbeth Navas-Alemán e Sandra Schmidt Schäfer 



AMÉRICA ESTUDOS E PROJETOS INTERNACIONAIS 

 

• Estudo do mercado de calçados na França para a indústria brasileira de calçados 

(em 2001). 

Cliente: Associação Brasileira das Indústrias de Calçados, ABICALÇADOS; 

Autores: Florence Castiel da Rosa; Hubert Drouvot; Joal de Azambuja Rosa e Sandra  
Schmidt Schäfer 

• Estudo do mercado de calçados na Alemanha para a indústria brasileira de 
calçados (em 2001). 

Cliente: Associação Brasileira das Indústrias de Calçados, ABICALÇADOS; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Florence Castiel da Rosa; Sandra Schmidt Schäfer e 
Brenno Rossini De Ales 

• Estudo dos mercados do Oriente Médio para a indústria brasileira de calçados: 
Arábia Saudita; Emirados Árabes e Irã (em 2002). 

Cliente: Associação Brasileira das Indústrias de Calçados, ABICALÇADOS; 

Autores:  Flávio Brandão; Florence Castiel da Rosa e Sandra Schmidt Schäfer 

• O mercado na Argentina para a indústria brasileira de componentes de borracha 

(em 2002). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• O mercado no Chile para a indústria brasileira de componentes de borracha (em 

2002). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• O mercado na Colômbia  para a indústria brasileira de componentes de borracha 

(em 2002). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• O mercado no Peru para a indústria brasileira de componentes de borracha  
(em 2002). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• O mercado nos Estados Unidos para a indústria brasileira de componentes de 
borracha (em 2001). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 



AMÉRICA ESTUDOS E PROJETOS INTERNACIONAIS 

 

• O mercado no México para a indústria brasileira de componentes de borracha (em 
2001).  

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Antônio Carlos Bica Smith; Brenno Rossini De Ales; Geraldo Pinto Rodrigues 
da Fonseca e  Joal de Azambuja Rosa.  

• O mercado na Venezuela para a indústria brasileira de componentes de borracha 

(em 2001).  

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autor: Antônio Carlos Bica Smith 

• O mercado na Espanha para a indústria brasileira de componentes de borracha 
(em 2001).   

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Flávio Brandão; Brenno Rossini De Ales; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca 
e  Joal de Azambuja Rosa.  

• O mercado na Inglaterra para a indústria brasileira de componentes de borracha 

(em 2001). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Flávio Brandão; Brenno Rossini De Ales; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca 
e  Joal de Azambuja Rosa.  

• O mercado na França para a indústria brasileira de componentes de borracha (em 
2001). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Brenno Rossini De Ales; Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Joal de 
Azambuja Rosa e Luiz Antônio Rebouças dos Santos. 

• O mercado na Itália para a indústria brasileira de componentes de borracha (em 
2001). 

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Antônio Carlos Bica Smith  e Janice Rotta  

• O mercado na Alemanha para a indústria brasileira de componentes de borracha 

(em 2001).  

Cliente: Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, 
SINBORSUL; 

Autores: Airton Corrêa Schuch;  Brenno Rossini De Ales; Geraldo Pinto Rodrigues da 
Fonseca e  Joal de Azambuja Rosa.  

• O mercado no México para as indústrias brasileiras de componentes e máquinas 
para couros e calçados (em 1999). 
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Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado na Argentina para as indústrias brasileiras de componentes e 
máquinas para couros e calçados (em 1999). 

Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado no Chile para as indústrias brasileiras de componentes e máquinas 
para couros e calçados (em 1999). 

Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado na Colômbia para as indústrias brasileiras de componentes e 
máquinas para couros e calçados (em 1999). 

Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado na Venezuela para as indústrias brasileiras de componentes e 
máquinas para couros e calçados (em 1999). 

Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado na Bolívia para as indústrias brasileiras de componentes e máquinas 
para couros e calçados (em 1999). 

Clientes: Associação Brasileira das Indústrias de Máquinas e Equipamentos para os 
Setores de Couro, Calçados e Afins, ABRAMEC; Associação Brasileira das Indústrias 
de Componentes para Couros e Calçados, ASSINTECAL; 

Autores: Joal de Azambuja Rosa; Cíntia Rubin Pedro; Flávio Brandão; Florence Castiel 
da Rosa e Márcia Suarez. 

• O mercado de máquinas de costura para vestuário no Sul do Brasil (em 1995) 

Clientes: SHANGAI Industrial Sewing Machines Incorporation, da República Popular da 
China e SEBRAE/RS; 
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Autores: Joal de Azambuja Rosa e Susana Kakuta. 

•  O mercado de areia industrial no Sul do Brasil  

Cliente: Universidade do Extremo Sul Catarinense – UNESC; 

Autor: Eduardo Audibert. 

PROJETOS DE PROMOÇÃO DE EXPORTAÇÕES 

• Participação na execução do Projeto Comprador do Programa Setorial Integrado da 
Indústria de Artefatos de Metais Não-Ferrosos, promovendo a articulação e os 
convites de compradores estrangeiros para participarem da Feira Internacional a ser 
realizada em agosto de 2008 (2008); 

Cliente: SIAMFESP - Sindicato da Indústria de Artefatos de Metais  Não-Ferrosos no 
Estado de São Paulo; 

Autoras: Florence Castiel da Rosa e Simone Rodrigues 

• Projeto do Programa Setorial Integrado da Indústria de Artefatos de Metais Não- 
Ferrosos (2007); 

Cliente: SIAMFESP - Sindicato da Indústria de Artefatos de Metais  Não-Ferrosos no 
Estado de São Paulo; 

Autora: Sandra Schmidt Schäfer 

• Projeto do Programa Setorial Integrado da Indústria de Alimentos para Animais de 
Companhia (2005) 

Cliente: Associação Nacional dos Produtores de Alimentos para Animais de Estimação - 
ANFAL/PET  

Autora: Sandra Schmidt Schäfer 

• Projeto do Programa Setorial Integrado da Indústria de Instrumentos Musicais do 
Brasil de Promoção de Exportações (em 2003). 

Cliente: Associação Nacional dos Pequenos e Médios Fabricantes de Instrumentos 
Musicais, ANAFIM. 

Autor: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca. 

• Projeto do Programa Setorial Integrado de Promoção de Exportação/APEX da 
Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO (em 2001).  

Cliente: Associação Brasileira da Indústria de Artigos e Equipamentos Médicos, 
Odontológicos, Hospitalares e de Laboratórios, ABIMO.  

Autor: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca. 

• Projeto do Programa de informação e Comércio Exterior on-line Global 21/APEX 

(em 2001). 

Cliente: Global 21 

Autores: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca e Ivani Schütz Martinelli (Global 21) 
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• Projeto do Programa Setorial Integrado de Exportação/APEX da Indústria de 
Artefatos de Borracha do Brasil (em 2000). 

Clientes: Associação Nacional dos Fabricantes de Artefatos de Borracha, ANFAB e 
Sindicato da Indústria de Artefatos de Borracha no Rio Grande do Sul, SINBORSUL; 

Autores: Geraldo Pinto Rodrigues da Fonseca; Flávio Brandão; Joal de Azambuja Rosa 
e Nilso José Pierozan. 

• Projeto do Programa Setorial Integrado de Exportação/APEX da Indústria de 
Calçados do Brasil (em 1999). 

Cliente: Associação da Indústria Brasileira de Calçados, ABICALÇADOS,  

Autores: Susana Kakuta e Heitor Klein.  

• Cursos de Internacionalização de pequenas e médias empresas calçadistas,  

ministrados para o Programa Setorial Integrado de Promoção de Exportações da 
Abicalçados/Apex nos estados da Paraíba, Ceará, Bahia, Minas Gerais e São Paulo 
(janeiro a dezembro /2002). 

Cliente: Associação da Indústria Brasileira de Calçados, ABICALÇADOS,  

Instrutoras: Florence Castiel da Rosa e Sandra Schmidt Schäfer 

• Elaboração das cartilhas Rumo ao Mercado Internacional e A Importância do 
Marketing (Série Calçados Via Exportação, 2001). 

Cliente: Associação da Indústria Brasileira de Calçados, ABICALÇADOS,  

Autoras: Florence Castiel da Rosa e Sandra Schmidt Schäfer 

• Coordenação e desenvolvimento do Site e Banco de Dados da Abicalçados (2001). 

Cliente: Associação da Indústria Brasileira de Calçados, ABICALÇADOS,  

Responsável: Sandra Schmidt Schäfer 
 


